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COMARCH MOBILE SALES




LOSUNGSBESCHREIBUNG

Comarch Mobile Sales ist eine Anwendung, die sich an mobile Handelsvertreter richtet und vorrangig der
Verkaufsforderung dient. Um die bestmadglichen Ergebnisse bei der Umsetzung festgelegter Verkaufsplane
zu erzielen, ist ein zuverlassiges Tool erforderlich, das die Handelsvertreter bei ihrer taglichen Arbeit unter-
stutzt. Dank weitreichender, konfigurierbarer Funktionen gibt die Anwendung den Vertriebsmitarbeitern
die Moéglichkeit, sich auf Kundengesprache vorzubereiten, das Unternehmensportfolio zu prasentieren, die
einzelnen Phasen eines Kundenbesuchs zu erfassen, die Kundenkontaktaktivitdten zusammenzufassen und
Daten in Form von Berichten zurickzumelden. Comarch Mobile Sales steht fur Smartphones und Tablets
mit Android-Betriebssystem und kunftig auch fur iOS-Gerate zur Verfugung.

Aus der vollstandigen Integration der Losung mit anderen Produkten und Services von Comarch, wie bspw.
mit dem System Comarch ERP Enterprise, ergeben sich zahlreiche Vorteile. Durch die mobile Bearbeitung
von Prozessen in Comarch ERP Enterprise lassen sich die taglichen Aufgaben der Vertriebsmitarbeiter orts-
unabhangig vereinfachen.

DIE WICHTIGSTEN FUNKTIONEN

Comarch Mobile Sales ist eine Anwendung mit zahlreichen Funktionen flr die Optimierung der Arbeit von
Handelsvertretern und die Bearbeitung von Verkaufs- und Marketingprozessen. Die wichtigsten sind:
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UBER COMARCH

Comarch ist ein weltweiter Anbieter von IT-Losungen (ERP, CRM & Marketing, BI, Financials, EDI, ECM, ICT, Financials, Cloud-Lésungen u.v.a.)
fUr den Mittelstand, gréBere Unternehmen, kleine Betriebe, Banken & Versicherungen, Telekommunikation sowie Healthcare. Uber 5.000
Mitarbeiter sind rund um den Globus in zahlreichen Ladndern im Einsatz, davon sind ca. 2.000 in der Software-Entwicklung beschéaftigt. Dank
hoher Investitionen in Forschung und Entwicklung bietet Comarch ein umfassendes Spektrum innovativer IT-Lésungen, welche bei Kunden
und Analysten einen hohen Stellenwert genieBen.
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