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BUSINESS INTELLIGENCE
- IHR GESCHAFT BESSER
VERSTEHEN

In modernen Unternehmen verdoppelt sich das
anfallende Datenvolumen Jahr fur Jahr, doch
nur schatzungsweise 0,5 % dieser Daten werden
auch ausgewertet.

Die Unmengen an Daten einerseits und die nicht
vollstandig ausgeschopften Auswertungsmaoglich-
keiten andererseits stellen fur Unternehmen ein
grofB3es Problem dar. Die Schwierigkeit liegt meist
darin, die aus unterschiedlichen Quellen, d. h.
unterschiedlichen Geschaftsbereichen, gewonnenen
Daten zu vereinheitlichen, zusammenzufUhren
und Ubergreifend auszuwerten. Der Einsatz von
Business-Intelligence-Systemen kann helfen, diese
Probleme zu lésen.

Business-Intelligence-Systeme ermoglichen die
Umwandlung Datenmengen in entscheidungsrele-
vante Informationen. Damit haben Fuhrungskrafte
Grundlagen fur eine erfolgreiche Entscheidungs-
findung. So lassen sich mit Hilfe von Bl-Tools
blitzschnell

Berichte, Geschaftsanalysen und

Dashboards erstellen, die sowohl von internen
Abteilungen als auch externen Anwendern verwen-
det werden kdnnen.

BUSINESS INTELLIGENCE FUR
DEN MITTELSTAND

NochvoreinigenJahren waren Business-Intelligence-
-Lésungen nur fur GroBunternehmen eine Option,
hauptsachlich wegen der langen, aufwendigen und
kostspieligen Implementierungsprozesse sowie
der hohen Investitionskosten fur Hardware oder er-
forderliche Lizenzen. Heute sieht die Situation vollig
anders aus. BI-Systeme finden inzwischen auch bei
kleinen und mittelstdndigen Unternehmen immer
breitere Anwendung. Um im Wettbewerb mit den
MarktfUhrern erfolgreich mithalten zu kénnen, sind
kleinere Unternehmen auf eine effiziente Datenan-
alyse angewiesen, wobei sowohl die im Rahmen
der Geschaftstatigkeit als auch die darlber hinaus
gesammelten Daten berlcksichtigt werden mus-
sen. Heutzutage ist dies dank sofort einsatzbereiter
Out-of-the-box- Losungen wie Comarch Bl ohne
weiteres moglich.




IHR INFORMATIONS-
VORSPRUNG IM DAILY
BUSINESS

Comarch Bl wurde mit der Zielsetzung, den Zugriff
auf aktuelle Unternehmensdaten von uberall - egal
ob im Office oder unterwegs - so einfach wie mog-
lich zu gestalten, entwickelt. Mit seiner modernen
mobilen Oberflache und zahlreichen Tools zum
eigenstandigen Erstellen von Reports binnen kurzer
Zeit ist Comarch Bl das Ideale Werkzeug fuUr das Ma-
nagement auf operativer und strategischer Ebene
in allen Unternehmensbereichen.

Mit Comarch Bl bieten wir lhnen eine der intui-
tivsten und benutzerfreundlichsten Losungen am
Markt, die sich durch eine einfache Bedienung,

elegante grafische Oberflachen und die VerfUgbar-
keit auf verschiedenen Endgeraten aus der Masse
der Analysewerkzeuge abhebt.

Fur die effiziente Nutzung der Anwendung bedarf
es keiner fortgeschrittener IT-Kenntnisse oder lange
Einschulungszeiten.

Alle Funktionen der Anwendung sind online verfug-
bar. Der Benutzer kann daher von Uberall auf alle
freigegebenen Berichte zugreifen, auch Uber mobi-
le Endgerate. Dazu ist lediglich eine Internetverbin-
dung notwendig.

Comarch Bl ist einzigartig, da Benutzer die Maoglich-
keit haben, Berichte und Dashboards direkt on Site
zu erstellen und diese danach mit anderen teilen
zu kénnen. Das ist dank einer Verbindung zwischen
Anwendungen mit eigener in-memory engine

und OLAP-Wurfel moglich, welche mit dem Data
Warehouse verbunden sein kdnnen. Dadurch kon-
nen aus unterschiedlichen Quellen Daten integriert
werden.

Berichte werden mit der Nutzung der Drag &
Drop-Technologie in Echtzeit erstellt. So kann jeder
Anwender sofort seine Daten analysieren und in
graphischer Form aufbereiten. Die Technologien,
um diese Anwendungen zu erstellen, zeichnen sich
durch hohe Usability und Benutzerfreundlichkeit
aus.

Das System ermoglicht allen Benutzern eine einfa-
che Anzeige Uber den Web Browser, ohne dafur ei-
ne zusatzliche Software zu installieren. Die Anwen-
dung arbeitet mit den Betriebssystemen Windows,
Linux und Mac OS X.

INTEGRATION MIT COMARCH
ERP UND COMARCH
FINANCIALS

Im Rahmen einer Out-of-the-box-Lésung fur Co-
march ERP und Comarch Financials stehen in
Comarch Bl 9 Standard-Auswertungscubes fur die
Bereiche Beschaffung, Controlling, CRM, Finanz-
buchhaltung, Lagerlogistik, Produktion, Service,
Vertrieb, WMS zur VerflUgung. Damit kann Comarch
Bl mit den integrierten Comarch Lésungen schnell,
einfach und kosteneffizient umgesetzt werden.
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VORTEILE

INTERAKTIVITAT Ci M :[[[[I

- Berichte

- Dashboards

- Diagramme {r_n] VIELE FORMEN

- Tabellen DER
VISUALISIERUNG

- Diagramme
RESPONSIVE DESIGN . Indikatoren

- Bildschirmanpassung - Sparklines

verschiedener mobiler Gerate - Landkarten
- Weltweite Nutzung - Tabellen und mehr

SOFORT EINSATZBEREIT
FUR COMARCH ERP

- Vordefinierte Cubes @
- Einfache Erweiterbarkeit

WIRKUNGSGESCHWINDIGKEIT

MEHRSPRACHIGE
BENUTZEROBERFLACHE

. Benutzerfreundliches
S S - Berichte und Dashboards in

Sprachmenu Echtzeit (i
- Erleichterungen fur izl (in-memory)
- Sofortige Resultate

internationale Unternehmen

Konkrete Vorteile in lhren Abteilungen - 5 Berichte, die es in sich haben

Comarch Bl liefert der GeschaftsfUhrung und dem Management der einzelnen Abteilungen wichtige Informa-
tionen, die es erlauben, jederzeit richtige Entscheidungen zu treffen und rechtzeitig auf Chancen und Risiken
zu reagieren. Um lhnen die Vorteile anhand konkreter Beispiele besser aufzuzeigen, finden Sie auf den folgen-
den Seiten 5 Beispiele fUr Berichte und wie Sie in Inrem Unternehmen Anwendung finden.



DASHBOARD VERTRIEB

m Standige Verfolgung von Verkaufstrends m Vergleich von Handelsspannen einzelner
Produktgruppen zu Vertriebsergebnissen
m  Kontrolle Uber die Einhaltung des
Vertriebsplans m Detaillierte Angaben zu schnelldrehenden
Produkten
m Uberwachung des Durchschnitt-
deckungsbeitrags je Produktgruppe m Vergleich aktueller zu vorheriger
Vertriebsergebnisse

m Standige Uberwachung des tatsachlich
erzielten Deckungsbeitrages m Uberwachung saisonaler Veranderungen

m Vertriebs- und deckungsbeitragsbezogene m  Wissen Uber Geschaftspartner, um hdchstmo-
Informationen je Produkt gliche Umsatze in einem bestimmten Zeitraum
Zu garantieren

Monate

]

.

=Zmz - h - st. n n

Monatlicher Vertriebstrend

Vertriebsplan

o
S I 82,8 %

1200000 Vertriebsauftrag Deckungsbeitrag

900000
600,000 Durchschnittliche Menge
300000 o
: 37,1%
1 2 3 4 s 6 7 8 9 10 n 12
Top 10 Produkte Nettobetrag & Deckungsbeitrag Top 10 Produkte
22M Artikel- Artikel-  Vertriebsauftrags-  Vertriebsauftrags-
nummer  beschreibung  nettobetrag deckungsbetrag
2Mm
50 Damen.
125160 Radtrikot 1801977 8975600
16M Blau,Gr. M
L) Herren-
12M Radtrikot . .
23813 Reduor 21219766 758866
™
800K Herren-
1231512 Radtrikot 21223794 11758697
600K Gran, Gr. XL
400K
Herren
R 1231511 Radtrikot 212457.99 1761994
000 Grun, Gr.L

10020 10040 10050 1231513 1231612
10010 10030 123151 1231512 1231613

Am haufigsten gekaufte Produkte

123161 Damen-Radtrikot Blau, GrM
B Vertriebsauftrag Nettobetrag

1231512 Herren-Radtrikot Grin, GrM

1231512 Herren-Radtrikot Blau, Gr. XL

1231511 Herren-Radtrikot Blau, Gr. L

41000 Kaffeeautomat Profi-Serie

12010 Lenker ATE'

10040 Herrenrad .Capriolo” (26, 21-Gang)

10030 Herrenrad .BMX" (20)

10020 Damenrad .Touring" (28" 8-Gang)

10010 Damenrad .Nessi* (26", 7-Gang)

z
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200K 400K 600K 800K

0K 300K 500K 700K 900K 1M 13M 15M 17M 19M 21m
Jahrliches Vertriebswachstum Top 10 Kunden
Monat  Vertiebsauftagswert | Verrebsauftrag Deckungsbeitrag 39M
bl 12079375 osemK  36M
146.016.79 132743 K 35M
9 44604450 405495 K e
27M
szs72264 mssok
26M
2 2738291 70348 K
21m
2028127 520K 1am
s 63490617 STETK  15m
s es289195 qoak | 12M
1 70823228 643,848 K 900K
600K
2 ssseesal 757896 K
“ asmasszr aosst K
000 [ B R -
TosnEr rezem 10010 12010 mo 10030 13010

010 10020 10040 15010 22222



DASHBOARD FORDERUNGEN UND VERBINDLICHKEITEN

m Standige Prufung von Forderungen und m Steigerung der Zahlungsfahigkeit (z. B.
Verbindlichkeiten durch entsprechende Anpassung von

Zahlungsfristen)
m  Kontrolle der Zahlungsfristen
m Hilfe bei der Suche nach Einsparmaglichkeiten,
m Sofortiger Einblick in entscheidungsrelevante um neue Investitionen zu ermoéglichen
Information bei Vertragsverhandlungen

m Datenanalyse (einzelner Dokumente oder
Geschaftspartner)

Forderungen Gesamt Verbindlichkeiten Gesamt

203,00K

Top Forderungen

91000 Kauftreu Austria Ges.m.b.h. AT-1030 Wien: 615 %

10020 Lothmann GmbH & Co. KG GroBmarkthallen DE 1111 Berlin: 16,28
1210 Kalterersee AG
10030 Mandesmann AG: 2,

92000 Kauftreu S

219000 Stute Nahrungsmitts

|
10010 Sparmarkt GmbH Zentrale DE-33604 Bielefeld 10020 Lothmann GmbH & Co. KG GroBmarkthallen DE-11111 Berlin
| |
92000 Kauftreu Swiss AG CH-4050 Basel 12010 Kalterersee AG CH-4003 Basel
|
2199000 Stute Nahrungsmittelwerk GmbH & Co. KG 91000 Kauftreu Austria Ges.m.b.H AT-1030 Wien
| |
1110 Kubler S.P.A. IT-39052 Bozen 1010 Karl Huber Ges.m.b.H AT-1040 Wien
| |
10040 Arno & Huber GmbH DE-80978 Miinchen 10030 Mandesmann AG
Ein und Auszahlungen Forderungen nach Falligkeit
33M
Monat A Einzahlungen Auszahlungen
1 70823228 48834032 M
2 83368561 57484290 27M
3 179052187 123460064 s
4 887.49527 61194574
21M
5 629287.27 43390616
6 682.89195 470.867.66 Lokt
7 52572264 36249627 15M
8 72044030 496.758.00 120
9 851.914.26 587.411,92
900 K
10 146.016.79 10068150
n 16646629 nazees 00K
12 76387291 52670565 300K .
0,00 —
bis 2 Wochen bis 90 Tage
bis 30 tage bis 180 Tage

Verbindlichkeit nach Falligkeit

220,00

15010 KTra Trading. Inc. Ut 56 S
00757 Positiv Paul DE-49084 ...

—y

20000
180,00
160,00
140,00
120,00
10000
80,00
93000 Kau ...

60,00

40,00

20,00 .
0,00 |

bis 2 Wochen bis 90 Tage

bis 30 tage

13010 System Warehouse Corp.



DASHBOARD AUFTRAGE

m Standige Prufung des Bestell- und
Auftragsvolumens

Auftrage und Bestellungen

StatusUberwachung und Mengenkontrolle fur

Durchschnittliche Vertriebszeiten in Std.

53,53

Durchschnittliche Vertriebsverzégerung in Std.

60,50

Vertriebsauftrag (Wert&Menge)

2 4 6 8

Vertriebsauftrage - Top 3 Kunden

Kunde Absatzwert
10010 Sparmarkt GmbH Zentrale DE-33604 Bi 367152029
10020 Lothmann GmbH & Co. KG GroBmarkt 694.418,89
2199000 Stute Nahrungsmittelwerk GmbH & 10.000.00

Vertriebsauftragswert im Jahresvergleich

W Absatzwert

2012 2014

2013

W Absatzwert

900 K
600 K
300K

000

2015

Absatzmenge

800K
600K
400K
200K I
000 I .
3 5 7 9 n

10

Absatzwert
36.619.00
5.866,00
10.000,00

2016

m  Schnelle Identifizierung der Kunden und
Lieferanten mit den héochsten Umsatzen

m Vergleich der Ergebnisse aus den Vorjahren -

Nutzung historischer Daten und Durchfuhrung
von Trendanalysen

Monate

Durchschnittliche Beschaffungszeit in Std.

42,86

Durchschnittliche Beschaffungsverzégerung in Std.

44,62

360 K

330K

300K

270K

240K

210K

180 K

150 K

120K

90K

60K

30K

000

Beschaffungsauftrag (Wert&Menge)

W Beschaffungswert

|‘ [l Beschaffungsmenge
II II am __ II II — mm =m
1 3 5 7

2 4 6 8 10 12

Beschaffungsauftrage - Top 3 Lieferante

Lieferant Beschaffungswert Absatzwert

20030 Mont-Pro GmbH 372993 K 405.465,00
20020 Crom Metall GmbH 125648 K 136.924.00
20010 Selene GroBhandel 89,818 K 97.87765

270K

240K

20K

180K

150 K

120K

Beschaffungsauftragswert im Jahresvergleich

W seschaffungswert

2012 2014 2016

2013 2015



DASHBOARD LAGER

Mengen- und wertbezogene Prifung der
Umschlagshaufigkeit am Lager

Standige Prufung der Lagerbestande

Schnelle Identifikation von LadenhUtern auf
Ebene Produkt und Produktgruppe

Ein und Auszahlungen

Artikel

Artikel Nummer

Alles

Lagerbestand
Artikelname Lagerbestands- Lagerbestands- Beschaffungs-
menge wert menge

10010 Damenrad % 7050268 16
Nessi" (26", 7-Gang)
10040 Herrenrad 46 4532000 8
_Capriola®
(26", 21-Gang)
10030 Herrenrad 45 44250,00 8
BMX" (20)
10020 Damenrad 30 3165000 5
Touring
(28".8-Gang)
10060 Rennrad 36 3155000 6
Tave" (Custom made)
10050 Herrenrad 47 30630,00 8
Fitness® (28", 8-Gang)
1303011 Hinterrad 230 D 89
(28".7-Gang)
1302020 Vorderrad 205 1268500 50
(@8

118 @

10 Top Ladenhuter

Artikelname
00305 Mittelstand Kompakt 1-7 im Paket
12010 Lenker .ATE
12150 Schlauch
12160 Reifen
12213 Kabel
22007 Rohrchen
22008 Stopfen
22009 Faltkarton
22010 Beipackzettel Inland

30100 HSS Spiralbohrer DIN 338 - d 3.0

Beschaffungs-
wert v

197136

769534

751365

537417

535719

520097

335864

215391

Durchschnittliche tagliche Lagerdauer

2000.00

171400

254400

13000

345000

22000.00

17000.00

17000,00

11000.00

2193.00

Beschaffungssteuerung unter Berlcksichtigung

der Lagerbestande

Genaue Auswertung fUr einzelne Produkte/
Waren

Taglicher Lagerumschlagswert

480,61

Lagerumschlagswert je Bereich

0,06

Ladenhuter nach Bereich

2200610 Aroma Orange 2200610 Aroma Orange

22005 Aqua Purificata EU300 Almased



DASHBOARD GESCHAFTSPARTNER

zum Vorjahr

Partner

Partner Code

18M

16M

14M

12M

™

800 K

600 K

400 K

200K

0.00

Ausgangs- a
rechnung

100 200 4,00 600 800

REI064

REI068

REI069

REI070

REI074

REI086

REI090

RE1098

REINO

REN2I

100

Letzten 10 Ausgangsrechnungen

Erfassungs- Vertriebsauftrags-
datum v nettowert
2016/01/10 34317.90
2016/01/05 3712530
2016/01/05 3712530
2016/01/05 3326220
2016/02/10 3427200
2016/02/05 3644460
2016/03/05 3542460
2016/05/06 3435360
2016/06/06 3436890
2016/08/06 3427200

Zeit Kalenderjahr n
Alles

Vertriebstrend

300 500

2727 %

31.83 %

m Detaillierte Analysen von Geschaftspartnern ]

m  Kontrolle der Verkaufstrends einschlieBlich der ]
Deckungsbeitragsberechnung

m Vergleich des aktuellen Verkaufsergebnisses [

Jahre

Sofortiger Einblick in Uberfallige Zahlungen

Auflistung der vom Geschaftspartner am
haufigsten nachgefragten Produkte

Hervorragendes Hilfsmittel bei Verhandlungen
zur Ermittlung von Vertragsbedingungen,
Zahlungskonditionen oder Rabatten

Umsatzwachstum

81,1 %

% ausstehende Forderungen

pre)
[l Vertriebsauftrag Nettobetrag
()
[l Vertriebsauftrag Deckungsheitrag 12»0 %
Umsatzwachstum
5 I 8 247.32 EUR
10,00 1200
900 n00

7.00

Kalender-
jahr

2016

2016

2016

2016

2016

2016

2016

2016

2016

2016

Top 5 Produkte

17.96 %

1357 %

[l Damenrad .Nessi* (26", 7-Gang)

Il Damenrad ,Touring® (28", 8-Gang)
W Herrenrad .BMX" (20)

W Herrenrad .Capriolo” (26", 21-Gang)

M Kaffeeautomat Profi-Serie

Zahlungen
Ausgangs- a Erfassungs- Einzahlungen Kalenderjahr
rechnung datum v
RETI2I 2016/08/06 2364768 2016
REINO 2016/06/06 2371454 2016
REI098 2016/05/06 2370398 2016
RE1090 2016/03/05 2444297 2016
REIO74 2016/02/10 2364768 2016
REIOB6 2016/02/05 2514677 2016
REIO64 2016/01/10 2367935 2016
REI068 2016/01/05 2561646 2016
REI069 2016/01/05 2561646 2016
REIO70 2016/01/05 2295092 2016



UNSERE KUNDEN

bp

Realisierung eines Marketing-Performance-Framework-Projekts in Polen, Spanien,
Portugal, Deutschland, Luxemburg, Frankreich, Schweiz und Osterreich.

T

il Umsetzung und Entwicklung einer Mehrzweck-Reporting-Plattform bei Skagen,
SKAGEN dem Marktfuhrer im Bereich Investmentfonds in Norwegen.

Fandens

m Implementierung eines Data Warehouse bei der DNB Bank, die zu Norwegens
grofBter Finanzgruppe gehort.

UBER COMARCH

Comarch ist ein weltweiter Anbieter von IT-Losungen (ERP, CRM & Marketing, BI, Financials, EDI, ECM, ICT, Financials, Cloud-Lésungen u.v.a.)
fur den Mittelstand, gréBere Unternehmen, kleine Betriebe, Banken & Versicherungen, Telekommunikation sowie Healthcare. Uber 5.000
Mitarbeiter sind rund um den Globus in zahlreichen Ladndern im Einsatz, davon sind ca. 2.000 in der Software-Entwicklung beschéaftigt. Dank
hoher Investitionen in Forschung und Entwicklung bietet Comarch ein umfassendes Spektrum innovativer IT-Losungen, welche bei Kunden
und Analysten einen hohen Stellenwert genie3en.

Copyright © Comarch 2016. Alle Rechte vorbehalten.

www.comarch.de | www.comarch.at | www.comarch.ch COMARCH



